DSC

DSC personlich: Dialog mit Dirk Seliger, seit April 2025 Partner bei DSC
Dietmar Schickel Consulting GmbH

DSC personlich: Hallo Dirk, vielen Dank dass wir zusammen ein personliches Gesprach
fihren kénnen.

Dirk Seliger: Sehr gerne.

DSC persodnlich: In der Vergangenheit warst Du viele Jahre Grol3kundenbeauftragter fiir die
Wohnungswirtschaft bei einem grof3en deutschen Kabelnetzbetreiber. Seit April 2025 bist Du
nun Partner bei DSC Dietmar Schickel Consulting im Bereich Telekommunikation. Wie kam
es zu Deinem Wechsel von der Anbieterseite hin zu einem Beratungsunternehmen?

Dirk Seliger: Die Entscheidung ist mir tatsachlich sehr leicht gefallen. In den letzten Jahren
gab es oft Bertihrungspunkte mit DSC. Gerade in der von mir betreuten Region Brandenburg
hatte ich bei Ausschreibungen oft mit Dietmar Schickel oder einem der anderen Partner zu
tun, die die Wohnungswirtschaft insbesondere bei Themen zur Medienversorgung in Form
von Ausschreibungen und Angebotsabfragen beraten haben. Die Art und Weise, wie man
hier Hilfestellung fiir die Wohnungswirtschaft angeboten hat, verbunden mit Kompetenz, hat
mich Uberzeugt, einen solchen Wechsel zu wagen. Ich arbeite bereits sehr lange und gerne
mit wohnungswirtschaftlichen Kunden und kann dies nun weiterhin tun, indem ich meine
Expertise zugunsten der Wohnungswirtschaft einsetze.

DSC personlich: Was sind Deiner Meinung nach die brennendsten Themen, zu denen Du
Wohnungsunternehmen aktuell beratst?

Dirk Seliger: An erster Stelle steht hier nach wie vor der Glasfaserausbau. Nachdem bisher
haufig der Ausbau der Stralennetze und Anschluss der Gebaude flr die Anbieter im
Vordergrund stand, startet jetzt der Ausbau der Hausverteilanlagen mit Glasfaser und es
erfolgt verstarkt die Ansprache der Wohnungsunternehmen. Hier begleite ich meine Kunden
bei Angebotsabfragen und Ausschreibungen und unterstiitze bei der Migration der Koax-
Netze NE 4 zu Glasfasernetzen. Der Vorteil als Berater, ich kann auch zu moéglichen
Prozessoptimierungen und Steigerung der Kosteneffizienz beitragen, da ich nattrlich alle
Ablaufe gut kenne.

Ein weiteres grofles Thema flr die Wohnungswirtschaft ist die Umsetzung des Klimapfads.
DSC steht neben Telekommunikation auch flir eine Expertise im Bereich Klima & Energie.
Dank des DSC-Partnernetzwerks konnte ich meine Beratungsleistungen dementsprechend
erweitern und stehe nun auch bei Fragen zum Klimapfad zur Verfligung bzw. vermittle
entsprechend an die Partner, die auf diesem Gebiet tatig sind.

Ich sehe das als groRen Vorteil fur die Wohnungswirtschaft, da man alle anfallenden
Ausschreibungen oder Angebotsabfragen flr Sanierungen oder Modernisierungen aus einer
Hand bekommt und das herstellerunabhangig, anbieterneutral und immer im Sinne der
Wohnungswirtschaft.
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DSC personlich: Eine letzte Frage noch. Was macht Dirk Seliger, wenn er einmal nicht
arbeitet? Gibt es noch etwas Personliches, das Du uns erzahlen mochtest

Dirk Seliger: Ich wohne im Spreewald und in der Freizeit beschaftigt mich mein grol3er
Garten. Ich baue Obst und Gemuse an und geniel3e es im Garten zu arbeiten. AuRerdem
halte ich dort auch noch Hihner und Ganse, um die ich mich gerne kiimmere. Das ist ein
prima Ausgleich zu meiner Arbeit.

DSC personlich: Vielen Dank fur das Interview! Wir winschen weiterhin viel Erfolg.

Dirk Seliger: Vielen Dank!

Das Gesprach mit Dirk Seliger wurde im Juli 2025 von Johanna Schneider gefiihrt.
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