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x Gut aufgestellt mit aktuellem Team

A Griindung: DSC Dietmar Schickel
Consulting am 1.Januar 2014

A Biuroerweiterung 15.Sept. 2015
A Zwischenzeitlich 12 Partner

A Ehemalige Geschéftsfiihrer
und FUhrungskréfte u.a. mit
umfassenden Breitband und Energie
Know-how

A Die Beratungsleistung im Jahr 2015
erfolgte fr 50.000 WE. Im Jahr 2016
wurden bereits ca.100.000 WE betreut.

Kronprinzendamm 15, D-10711 Berlin
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Gut aufgestellt mit aktuellem Team

Kundengruppen:

Wohnungswirtschaft | Verwaltungen
Stadte | Gemeinden | Kommunen
Kabelnetzbetreiber | Stadtwerke
Medienunternehmen
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Schwerpunkte:

Au SSC h re | b un g e n/\/e rtrag sve rl an g erun g 1, OSTDEUTSCHE KABELKONFERENZ 2016in Leipzig

25.Mai 2016 von 11:00 - 16:00 Uhr
Lounge i

Angebotsabfragen SN
M&A (Verkauf von Unternehmen)
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KOMMUNALE
WOHNUNGS-
GESELLSCHAFTEN

IMMOBILIENWIRTSCHAFT
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TELEKOMMUNIKATION
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x Gut aufgestellt mit aktuellem Team
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AUF D|EDE BERATUNG KONNEN SIE BAUEN

IMMOBILIENWIRTSCHAFT # TELEKOMMUNIKATION # ENERGIEVERSORGUNG

DSC - DIETMAR SCHICKEL CONSULTING D S C

Kronprinzendamm 15 / 10711 Berlin DIETMAR SCHICKEL
Telefon: +49 30 555 747 99-0 CONSULTING
info@schickel.de / www.schickel.de Marketing und Vertrieb
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x Wohnen / Industrie 4.07 was ist das?

Industrie 1.0 = Dampfmaschine

Industrie 2.0 = Massen- und Flie3band-Produktion
Industrie 3.0 = Automatisierung und Robotik
Industrie 4.0 = Digitalisierung
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Chance fur alle Marktteilnehmer durch digitale Services
neue Geschaftsfelder zu bedienen

Smart Home (AAL/Sicherheit)
Energieversorgung
Telekommunikation
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x Eigeninteresse der Wohnungswirtschaft an Smart Home

A Bereits 2018 kdnnte die Zahl der Smart Home-Haushalte die
Millionengrenze Uberschreiten

Anzahl Wohnungen mit Smart Home Ausstattung

1200
1000 :
A konservativ

800 A progressiv

600

400
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x Zukunftige Energieversorgung

Blockheizkraftwerk

Hydropower Geothermie
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x Aktuelle Rechtsprechung und Gesetze
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x Technische Varianten
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x Breitband-Internet via DSL (Vectoring)

A Die Bundesnetzagentur hat den sogenannten Vectoring-Plan der
Telekom genehmigt. Der Markt beflrchtet auf diese Weise eine
Re-Monopolisierung der Telekom und verschiedene Anbieter
klagen gegen diese Entscheidung.

A Mit der Vectoring-Technik lassen sich auf kurzen Kupferstrecken
Bandbreiten von bis zu 100 MBit/s im Downstream erzielen, allerdings
nur von einem Anbieter. Wird Vectoring in einem Verteiler eingesetzt,
verlieren alle Gbrigen Wettbewerber zwangslaufig den direkten
Zugang zur Teilnehmeranschlussleitung (TAL), die zum Kunden flhrt.

A Im Tausch gegen eine Ausbauzusage (50 Mbit/s bis 2018) hat die
Deutsche Telekom darauf gedrangt, Vectoring auch im Nahbereich
von knapp 8.000 Hauptverteilern einsetzen zu dirfen und das exklusiv.

A Damit ist der schnelle Ausbau von Glasfaser-Netzen gefahrdet!
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x Aktuelle Marktentwicklung
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x Konsolidierung
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x Konsolidierung: Chronologie 2013 - 2017

A Kabel Deutschland wurde 2013 ‘/ Q/

von Vodafone (ibernommen vodafone Kabel Deutschiand

A DTK Deutsche Telekabel wurde DTK= DeytSChe Telekabel
2014 von Primacom gekauft = p rnmacom

A Eplus wurde ebenfalls 2014

e
erfolgreich von Telefonica e'plus

ubernommen

A 2014 erwirbt 1&1 (United Internet)
alle Anteile von Versatel
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